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Índices Capacidad Financiera y Organizacional, Comportamiento de los índices del sector 

 

Con el propósito de verificar la capacidad financiera de los proponentes, el Instituto 

Distrital de Patrimonio calculó los indicadores señalados a continuación, teniendo en 

cuenta lo establecido en el manual para determinar y verificar los requisitos habilitantes 

en los Procesos de Contratación de Colombia Compra Eficiente y el Decreto 1082 del 

2015 que son reportados en el Registro Único de Proponentes. 

La capacidad financiera y organizacional del sector se observó teniendo en cuenta s 

comportamiento en las últimas vigencias de las empresas del sector, por lo que a 

continuación se evidencian los indicadores citados en el decreto 1082 de 2015 y que son 

reportados en el Registro Único de Proponentes. De acuerdo con la información 

publicada en las bases de datos de proveedores SECOP II en cuanto a Estados 

Financieros por clasificación UNSPSC. 

Ahora bien, en este estudio se realizó una búsqueda de las empresas del sector de “C1811 

Actividades de impresión, C2022 Fabricación de pinturas, barnices y revestimientos 

similares, tintas para impresión y masillas, C2511 Fabricación de productos metálicos 

para uso estructural, N7820 Actividades de empresas de servicios temporales, C3110 

Fabricación de muebles, F4329 Otras instalaciones especializadas, N8211 Actividades 

combinadas de servicios administrativos de oficina, C1620 Fabricación de hojas de 

madera para enchapado; fabricación de tableros contrachapados, tableros laminados, 

tableros de partículas y otros tableros y paneles, G4754 Comercio al por menor de 

electrodomésticos y gasodomésticos, muebles y equipos de iluminación en 

establecimientos especializados”, con las características similares al objeto del proceso 

de contratación, se tomaron los estados financieros publicados en la superintendencia de 

sociedades para determinar los indicadores de capacidad financiera y los indicadores de 

capacidad organizacional. 

Comportamiento de los índices: Muestra aleatoria de 148 empresas a nivel nacional. 

Índice de Liquidez = Activo corriente / Pasivo corriente. 

Indicador que determina la capacidad que tiene un proponente para cumplir con sus 

obligaciones de corto plazo. A mayor índice de liquidez, menor es la probabilidad de 

que el proponente incumpla sus obligaciones de corto plazo. Donde el promedio de la 

liquidez arroja lo siguiente: 
 

RANGO DEL 

INDICADOR DE 

LIQUIDEZ 

 

CANTIDAD DE EMPRESAS 

0 - 1,00 23 16% 

>=1,00 A 2 70 47% 

>=2,00 A 5 41 28% 
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>= 5,00 14 9% 

TOTAL 148 100% 

La muestra refleja 148 empresas, el 84%, con el indicador superior a 1 

Índice de Endeudamiento = Pasivo Total / Activo Total. 

Determina el grado de endeudamiento en la estructura de financiación (pasivos y 

patrimonio) del proponente. A mayor índice de endeudamiento, mayor es la 

probabilidad del proponente de no poder cumplir con sus pasivos. La muestra refleja 

que el 66% corresponde a empresas presentan índice inferior al 70% de 

endeudamiento. 
 

RANGO DE 

ENDEUDAMIENTO 

 

CANTIDAD DE EMPRESAS 

0% <40% 42 28% 

>=40 y <60% 38 26% 

>=60 y <70% 18 12% 

>=70 y <80% 23 16% 

>=80% adelante 27 18% 

TOTAL 148 100,00% 

 

Razón de Cobertura de Intereses = Utilidad operacional / gastos de intereses 

Es la capacidad del proponente de cumplir con sus obligaciones financieras. A mayor 

cobertura de intereses, menor es la probabilidad de que el proponente incumpla sus 

obligaciones financieras. 

La muestra refleja que el 74% corresponde a empresas con el índice de cobertura de 

intereses mayor a 1. 
 

RANGO 

CUBERTURA DE 

INTERESES 

 

CANTIDAD DE EMPRESAS 

<0 21 14% 

>=0 y <1 18 12% 

>=1 y <5 55 37% 

>=5 34 23% 

INDETERMINADO 20 14% 

TOTAL 148 100,00% 

Nota: El valor indeterminado corresponde a Empresas que no poseen pago por concepto de 

intereses durante el periodo analizado, por lo tanto, cumplen plenamente con este indicador. 
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Rentabilidad sobre activos = Utilidad operacional / activo total 

Determina la rentabilidad de los activos del proponente, es decir, la capacidad de 

generación de utilidad operacional por cada peso invertido en el activo. A mayor 

rentabilidad sobre activos, mayor es la rentabilidad del negocio y mejor la capacidad 

organizacional del proponente. 

La muestra refleja que el 72% corresponde a empresas con el índice de rentabilidad sobre 

activos superior a 0%. 

 

 

RANGO 

RENTABILIDAD 

DEL ACTIVO 

 

CANTIDAD DE EMPRESAS 

< 0% 41 28% 

>=0%<5% 54 36% 

>=5%<10% 27 18% 

>=10% 26 18% 

TOTAL 148 100,00% 

 

Rentabilidad sobre Patrimonio = Utilidad operacional / patrimonio 

Determina la rentabilidad del patrimonio del proponente, es decir, la capacidad de 

generación de utilidad operacional por cada peso invertido en el patrimonio. A mayor 

rentabilidad sobre el patrimonio, mayor es la rentabilidad de los accionistas y mejor la 

capacidad organizacional del proponente. 

La muestra estudiada por el IDPC refleja que el 68% corresponde a empresas con el 

índice de rentabilidad sobre patrimonio superior al 3%. 

 

 

RANGO 

RENTABILIDAD 

DEL 

PATRIMONIO 

 

CANTIDAD DE EMPRESAS 

< 0% 32 22% 

>=0%< 3% 15 10% 

>=3%< 5% 8 5% 

>=5%<10% 21 14% 

>=10%<20% 41 28% 

>=20% 31 21% 

TOTAL 148 100,00% 
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Muestra 148 empresas. Criterios recomendados. 
 

  

 

LIQUIDEZ 

 

 

ENDEUDAM IENTO 

RENTABI LIDAD 

SOBRE ACTIVOS 

RENTABILIDAD 

SOBRE 

PATRIMONIO 

COBERT URA 

 

INTERESES 

CRITERIOS 

RECOMEN DADOS 

MAYOR O 

IGUAL A 1 

VECES 

MENOR O IGUAL A 

70% 

MAYOR O 

IGUAL A 0% 

MAYOR O IGUAL 

A 3% 
MAYOR O IGUAL A 

1 VECES 

% DE LA MUESTRA QUE 

CUMPLE EL CRITERIO 
84% 66% 72% 68% 74% 

 

En el Indicador de Liquidez con base en el análisis del sector de las empresas 

seleccionadas para lo cual se determina que en el presente proceso el indicador debe 

estar mayor o igual a 1 vez. 

En el Indicador de nivel de endeudamiento con base en el análisis del sector de las 

empresas seleccionadas para lo cual se determina que en el presente proceso este 

indicador debe encontrarse menor o igual al 70%. 

En el Indicador de Cobertura de intereses, con base en el análisis del sector de las 

empresas seleccionadas para lo cual se determina que en el presente proceso este 

indicador debe estar mayor o igual 1 vez. 

En el Indicador de Rentabilidad del Activo con base en el análisis del sector de las 

empresas seleccionadas para lo cual se determina que en el presente proceso el indicador 

debe estar mayor o igual a 0%. 

En el Indicador de Rentabilidad del Patrimonio, con base en el análisis del sector de las 

empresas seleccionadas para lo cual se determina que en el presente proceso este 

indicador debe estar mayor o igual a 3%. 

El Capital de Trabajo se requiere que sea mayor o igual al 30% del Presupuesto Oficial 

del proceso 

Análisis de los valores máximos y mínimos de los indicadores definidos 

Criterios para la fijación de los límites de los indicadores. 

El Instituto Distrital de Patrimonio, para la fijación de los límites de los indicadores de 

capacidad financiera y operacional, ha tomado en cuenta diferentes criterios, con el fin 

de no limitarse a la aplicación mecánica de fórmulas matemáticas (Decreto 1082 de 

2015, Art. 2.2.1.1.1.6.2), estos son: 

● La proporcionalidad con el objeto del contrato, su valor, complejidad, plazo y 

forma de pago, así como las condiciones generales que definen el 

comportamiento del sector. 

● La proporcionalidad con el riesgo asociado al proceso de contratación. El 

cumplimiento de los indicadores financieros y de capacidad organizacional por 

parte de los proponentes, tienen incidencia directa en la mitigación de los 
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riesgos del proceso. 

● El establecimiento de dichos indicadores debe conservar el cumplimiento del 

principio de la selección objetiva mediante la promoción de la libre 

concurrencia y la pluralidad de ofertas dentro del proceso. 

● Los indicadores de capacidad financiera y operacional deben motivar la 

competencia en el mercado. 

● La proporcionalidad con la capacidad financiera y operacional del sector 

económico al cual pertenece el objeto del proceso. 

 

 

Nota:   Los requisitos habilitantes, incluida la capacidad financiera, deben evaluarse conforme a 

las reglas de juego establecidas en el proceso de contratación y con base en la información 

registrada en el RUP. Y de acuerdo con el numeral 5.4. Metodologías para el cálculo de 

indicadores de proponentes plurales del Manual para determinar y verificar los requisitos 

habilitantes en los procesos de contratación, se aplicará la metodología de sumatoria 

ponderada. 

 


